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Assunto: Aprovacao dos planos de creditagao entre o CTeSP em Tecnologias Aplica-
das ao Ponto de Venda e as Licenciaturas de Marketing e de Comércio Internacional

0 Conselho Técnico-Cientifico, na sua reuniao de 12 de margo de 2025, deliberou, por una-
nimidade, através de votacao nominal, com 23 votos a favor, aprovar os planos de credi-
tacao entre o CTeSP em Tecnologias Aplicadas ao Ponto de Venda e as Licenciaturas de

Marketing e de Comércio Internacional, conforme documentos anexos.
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1. PORTQO

ISCAP

MAPA DE CREDITAGOES ENTRE O CURSO TECNICO SUPERIOR PROFISSIONAL DE TECNOLOGIAS

APLICADAS AO PONTO DE VENDA E A LICENCIATURA EM MARKETING

Tendo em vista o possivel prosseguimento de estudos dos Estudantes Diplomados do Curso Técnico Superior
Profissional (CTeSP) de Tecnologias Aplicadas ao Ponto de Venda do ISCAP e considerando a alinea b) do Artigo
45° do Decreto-Lei 63/2016 de 13 de setembro, que especifica que as Instituicdes de Ensino Superior podem
creditar a formagao realizada no ambito de um CTeSP até ao limite de 50% do total de créditos do ciclo de
estudos, assim como ao abrigo do Regulamento de Reconhecimento e Creditagao/Certificagcao de Competéncias
(Despacho P.PORTO/P-033/2019), propbe-se o seguinte plano de Creditagao de Competéncias:

CTeSP - Tecnologias Aplicadas ao Ponto de

Licenciatura em Marketing

Venda
Area Cientifica Horas Horas de
Designacao de ECTS Designacao ECTS
contacto
contacto
Sistemas de Aplicagdes de Tecnologias de
Informacgao Automatizagao de 60 6 g- 48 4
s Informacao
Escritdrio
Tecnologias de Comeércio 60 | 6 | Comércio Eletronico 48 4
Eletronico
. Inglés para Vendas e Inglés Aplicado ao
Linguas Marketing 60 6 Marketing 48 3
Matematica M.aAterjnatlca ,f\p.)hcada @ 60 6 | Matematica | 48 4
Ciéncias Sociais
Gestao Principios de Gestao 60 6 Fundamer\tos de Gestao 48 7
Empresarial
Principios de Marketing 60 6 | Elementos de Marketing 48 6
. Estudo d.o Mercado e do 60 6 | Estudos de Mercado 48 * 6
Marketing Consumidor
Marketing do Ponto de 60 | 6 | Marketing de Distribuicio 48 5
Venda
Economia Economia do Consumidor 60 6 Economia d.a Empresa e 48 6
do Consumidor
Tecnologias de Marketing 60 | 6 | Marketing Digital 48 * 6
Digital
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Sistemas de Tecnologias de Comunicacio de
Informacgao Comunicacao no Ponto de 60 6 Marketin ¢ 48 6
/ Marketing Venda g
- Direito Comercial do Direito Comercial e da
Diteito Ponto de Venda . g Propriedade Industrial i i
78 60

* Novo plano de estudos



P.PORTO

ISCAP

MAPA DE CREDITAGOES ENTRE O CURSO TECNICO SUPERIOR PROFISSIONAL DE TECNOLOGIAS
APLICADAS AO PONTO DE VENDA E A LICENCIATURA EM COMERCIO INTERNACIONAL

Tendo em vista o possivel prossegquimento de estudos dos Estudantes Diplomados do Curso Técnico Superior
Profissional (CTeSP) de Tecnologias Aplicadas ao Ponto de Venda do ISCAP e considerando a alinea b) do Artigo
45° do Decreto-Lei 63/2016 de 13 de setembro, que especifica que as Instituigdes de Ensino Superior podem
creditar a formagao realizada no ambito de um CTeSP até ao limite de 50% do total de créditos do ciclo de
estudos, assim como ao abrigo do Regulamento de Reconhecimento e Creditagao/Certificagdo de Competéncias
(Despacho P.PORTO/P-033/2019), propde-se o seguinte plano de Creditacdo de Competéncias:

CTeSP - Tecnologias Aplicadas ao Ponto de . . e .
Licenciatura em Comeércio Internacional
Venda
Area Cientifica Horas Horas de
Designacao de ECTS Designagao contacto ECTS
contacto
Sistemas fie Apllcagogs d? Sistemas de Informacao e
Informagao Automatizagao de 60 6 . . 48 4
. Tecnologias Aplicadas
Escritorio
Tecnc')lc.)glas de Comercio 60 6 Comércio Eletrénico 48 4
Eletronico
Inglés de Negdcios |
Linguas Inglés para Vendas e 60 6 g g 48 3
Marketing
Matematica r/!ajterpatlca f\pllcada as 60 6 Matematl‘ca! de Ciéncias 48 4
Ciéncias Sociais Empresariais
Principios de Gestao 60 6 Organizacgo e Gestao de 48 5
Empresas
Gestao —
Plano de Negdcios para o 60 6 Planeanjento e Controlo 48 4
Ponto de Venda de Gestao
Principios de Marketing 60 6 Marketing 48 7
Marketing Marketing do Ponto de Marketing do Ponto de
60 6 48 4
Venda Venda
Economia Economia do Consumidor 60 6 Economia da Empresa 48 6
. Direito Comercial do Direito Comercial e da
Direito Ponto de Venda 60 6 Propriedade Industrial 48 3
60 44




